Als ehemaliger Applikations- und Vertriebsspezialist, Pro-
duktmanager und Niederlassungsleiter eines weltweit
namhaften Unternehmens der Analytik-Branche weil3 der
promovierte Chemiker Dr. Sascha Giegold, worauf es im
Labor ankommt — und er verfliigt Giber eine nachweisliche
Erfolgsgeschichte. Als Bereichsleiter Vertrieb und Mar-
keting ist es sein erklartes Ziel, die Organisation mit den
neuesten Kommunikations- und Prozesswerkzeugen zu

optimieren und zu fokussieren, um erstklassige Effizienz
und Reaktionsféhigkeit zu gewahrleisten. Durch Motiva-
tion und Neugier zu fihren, ist sein Mantra, damit die
Teamleistung von allen getragen wird, um unsere Ziele
zu erreichen. ,Meine Aufgabe ist es, die Sterne erstrah-
len zu lassen und uns alle zum Leuchten zu bringen”,
sagt Dr. Giegold.



